UNIDAD DE COMPETENCIA 2 : Coordinar los procesos de importacién y exportacidn de productos y servicios, de acuerdo a la informacién comercial y logistica, procedimientos y objetivos

estratégicos de la empresa y normativa nacional e internacional vigente

DENOMINACION DEL MODULO 2: SOPORTE OPERATIVO, TECNICO Y LOGISTICO PARA LA IMPORTACION Y EXPORTACION.

PERIODO ACADEMICO llI

CAPACIDADES INDICADORES UNIDAD CREDIT HOSRA PERFIL

(Técnicas o DE LOGRO DE !

Especificas) LA CAPACIDAD CONTENIDOS DIDACTICA oS (TPy DOCENTE

P)
Definir el plan de Utiliza estrategias ESTRATEGIAS COMPETITIVAS 1.MARKETING 4 T48 Administrador de
marketing competitivas de v Alcances y retos del entorno internacional INTERNACIONAL Il créditos P 32 Empresas y/o
haciendo uso de penetracion del producto para el desarrollo de los negocios globales (3 tedrico + profesional en
mediante las estrategias v 1 practico) negocios

estrategias de
penetracion del
producto en el
mercado
internacional
determinando la
cadena de
distribucion
internacional

de marketing mix

Presenta el Plan de
marketing internacional
identificando las
estrategias y los
procedimientos para su
ejecucién

Realiza propuestas de
oportunidades
comerciales
relacionadas con las
actividades y los
objetivos estratégicos
de la empresa, segun
los resultados del
estudio del mercado
local y/o extranjero

AN

NN NN AN N N N

AN

Estrategias de entradas a los mercados
internacionales

Mezcla del marketing MIX de exportacién
Estrategias para la penetracion en los
mercados internacionales

Cadena de distribucion de los productos
PLAN DE MARKETING

Disefio del plan de marketing

Aplicacion de estrategias.

Estrategia de precios.

Estrategia de productos.

Estrategia de promocion.

Estrategia de distribucion (plaza)
PROPUESTAS DE OPORTUNIDADES
COMERCIALES

Andlisis de resultados del estudio de
mercado

Sustentacion de propuestas de productos
Las oportunidades comerciales

Tratamiento de oportunidades

Posibilidades comerciales determinando la
oferta exportable

Desarrollo de la oferta exportable

internacionales




v" Objetivos estratégicos comerciales
v' Tipo de mercado en relacién al producto.

Determinar los
costos logisticos
operativos
haciendo calculos
para determinar los
precios de las
importaciones y
exportaciones de
mercancias.

Determina los costos de
exportacion e importacion.

Calcula y aplica los
costos considerando
todo el ciclo de acciones
y valorizacion segun el
caso de operaciones de
exportacion e
importacion para
determinar los precios.

RS

YRV NE N NN NN <

RS

<

PROCESOS DE COSTEO

Los costos

Importancia

Determinacion de los costos logisticos
Estructura de costos de exportacion e
importacién

Ingenieria de costos

COSTOS DE EXPORTACION E
IMPORTACION

Costo de produccién

Costo de distribucion

Costo de administracion

Costos de financieros

Costos de transporte local e internacional
Costos de ventas

Margen de contribucion

Valor de venta

CALCULO DE COSTOS

Técnica usada

Procedimiento

Relacionamiento con la valoracion

Costo nacional, costo internacional
PRECIOS

Precios en el mercado interior (que no tienen
por qué coincidir con los del mismo producto
en el mercado exterior)

Precio para la valoracion a efectos aduaneros
(ya que las aduanas tienen sus propios
mecanismos de valoracion)

2. COSTOS
LOGISTICOS Y
PRECIOS

3 créditos (
2 tedricos +
1 practica)

T32
P 32

Administrador de
Empresas y/o
profesional en
negocios
internacionales




AN

Precio minimo para posibles licencias
administrativas

Precio minimo para posibles empresas
asociadas (si se cuenta con filiales la venta no
se considera exportacion, sino auto venta
Precio para el bloque comercial de la Union
Europea (pueden existir ciertas partidas
arancelarias con precios fijados de antemano)
Precio para organismos oficiales compradores
(al comprar mediante concursos o licitaciones
fijan precios maximos)

Precio para el comprador de mayor volumen
(al aumentar el volumen, debe disminuir el
precio)

Precio obtenible en el mercado doméstico
para los excedentes de la produccion (saldos
o rebajas)

Capacidad de produccién disponible
planificada para el futuro (los planes
estratégicos de produccion influiran sobre el
futuro precio)

Variaciones de precios en el mercado interior
Efecto sobre el rendimiento del capital
Prohibicion de importacion o exportacion de
ciertas mercancias (influyen a la hora de
planificar los precios para terceros mercados)

3.Aplica procedimientos
técnicos para las
compras,
almacenamiento y
abastecimiento
aplicando el flujo
documentario y
operativo en el

Aplica el flujo operativo de
compras y abastecimiento
haciendo uso de |los
formatos correspondientes,
reporta los requerimientos y
el stock de materiales y
equipos.

AN N NN

LAS COMPRAS

Normas internas para las compras
Politicas de compras

Requerimiento de materiales

Cuando y Cuanto pedir las adquisiciones
Funciones del area de compras

Gestion de compras

3. GESTION DE
COMPRAS Y
ALMACENES

4
créditos ( 2
tedricos +
2
practicos)

T 32
P 64

Administrador de
Empresas y/o
profesional en
negocios
internacionales




comercio internacional

Identifica a los
proveedores y clientes
potenciales de acuerdo a
los lineamientos y
objetivos estratégicos de
la empresa.

Organiza el almacén
aplicando los
procedimientos y flujo de
operaciones

Evalua a los proveedores
y clientes potenciales, de

acuerdo a los
lineamientos y objetivos
estratégicos de la
empresa.

NN N N AN NN

AN

AN

ANANENENEN

ANANENEN

FLUJO OPERATIVO DE COMPRAS Y
ABASTECIMIENTO

Flujo de compras

Formatos usados

Documentos — pedidos — facturas — érdenes
de pago

Abastecimiento

Precios, oportunidad, calidad, condiciones de
pago para las compras

Compras electrénicas

EDI (electronic data interchange)
Intercambio de documentos via telefénica
Software para comunicaciones

Documentos — pedidos — facturas — érdenes
de pago

Proceso — cliente: “click” en catalogo
electronico — proveedor: verificacion de crédito
y disponibilidad del articulo — proveedor:
notificacion electronica a almacén y embarque
— proveedor: envio electrénico de factura —
cliente: recepcion y transferencia electronica
bancaria

. Facilitar EDI a través de internet
PROVEEDORES Y CLIENTES

El proveedor

El cliente

Proceso de identificacion y seleccién de
proveedores

Relacion con proveedores

Evaluacioén de proveedores

Relacion con clientes

Cartera de clientes

Estrategias de relacionamiento con los
clientes.

ORGANIZACION DEL ALMACEN

Tipos de almacenes

Tipos de almacenes por tipo de producto
Operaciones de almacenamiento

Ubicacion de los productos




AN

ANANENEN

ANANENENEN

AN

AN NI NN

Factores a considerar en la ubicacién de los
productos
Volumen de entrada y salida
Analisis ABC
Almacenamiento de productos
Globalizacion de los procesos de
almacenamiento y distribucion fisica. La
distribucion fisica y la SCM Registro de
movimiento de materiales
Administrar los materiales con vencimiento
Inventarios
Gestion de inventarios
Inventarios — existencias — activo fijo
En gestion de abastecimiento nos preocupa la
gestion de las existencias en el almacén
Clasificacion general de materiales.
1. Materiales productivos directos o
materias primas
Materiales productivos indirectos
Productos en proceso
Productos semiterminados
Productos terminados
Sub-productos
. Mercaderias
El catalogo
Aplicaciones del ABC
Abastecimiento
Distribucion.

Nookwd

4-Ejecutar
operaciones
seguimiento
procesos
exportacion
importacion

las

y

a los
de

e
tomando

en cuenta las politicas
de la empresa y la

Analiza los procedimientos
aduaneros a realizar en
las exportaciones e
importaciones de
mercaderias

AN

PROCEDIMIENTOS

ADUANEROS

Normatividad vigente

Conjunto de formalidades aduaneras vigentes
Cumplimiento del proceso aduanero
ACCIONES OPERATIVAS DEL PERSONAL
DEL AREA

4. DESPACHO
ADUANERO I

2
créditos (2
practico)

64

Administrador de
Empresas y/o
profesional en
negocios
internacionales




normatividad vigente y
estableciendo
relaciones de respetoy
equidad fomentando la
igualdad de
oportunidades para
hombres y mujeres

Distribuye las acciones
operativas determinando
responsabilidades en el
personal.

Supervisa los procesos
de despacho, transporte,
recepcion y desaduanaje
de los productos o
servicios, de acuerdo a
los procedimientos y
politicas de la empresa y
normatividad nacional e
internacional vigente.

Interactua con sus pares,
respetando ideas,
promoviendo los valores
éticos

Planifica tiempo recursos y
otros para la solucién de
problemas de manera
realista y en condiciones
de igualdad

AN

COULRR ]

Procedimiento de operadores del comercio
exterior

Recepcioén para la exportacion

Recepcion de la importacion

Transporte

Desaduanaje

Tele despacho Web

Distribucién de operaciones al personal
Determinacion de responsabilidades
Control del personal

Reporte de acciones

SEGUIMIENTO A LOS PROCESOS DE
DESPACHO INGRESO Y SALIDA DE
MERCANCIAS Y MEDIOS DE
TRANSPORTE

Manifiesto de carga

REGIMENES DE IMPORTACION
Importacion para el consumo

Importacion para el consumo A

Admision temporal para reexportacion en el
mismo estado

Admision temporal para reexportacion en el
mismo estado A

Reimportacion en el mismo estado
REGIMENES DE EXPORTACION
Exportacion definitiva

Exportacién temporal para reimportacion en el
mismo estado

REGIMENES DE PERFECCIONAMIENTO
Admision temporal para perfeccionamiento
activo

Admision temporal para perfeccionamiento
activo A

Exportacién temporal para perfeccionamiento
pasivo




AN

AN N NN YR NN

v Restitucion simplificada de Derechos

Arancelarios

v' Reposicion de mercancias con franquicias

arancelarias
REGIMEN DE DEPOSITO ADUANERO

v' Depésito aduanero
v' Depésito aduanero A

REGIMENES DE TRANSITO

v" Transito aduanero
v" Transbordo
v" Transito aduanero internacional de

mercancias CNA - ALADI

v' Reembarque

REGIMENES ADUANEROS ESPECIALES O
DE EXCEPCION

Envios 0 paquetes postales transportados por
el servicio postal

Ferias 0 exposiciones internacionales
Vehiculos para turismo

Dutty Free

Rancho de nave

Material de uso aeronautico

Material de guerra

Contenedores

Servicio de mensaijeria internacional

Envios de entrega rapida

5 .Determinar el
precio pagado o
por pagar en el
proceso de
valoracion de las
mercancias
importadas.

Interpreta las normas
nacionales e
internacionales de
valoracion de las
mercancias que se
importan en el pais

I NENEURNURUENRN

NORMATIVIDAD PARA LA

VALORACION

Objetivos y conceptos doctrinarios
Importancia de la valoracion aduanera
Normatividad

Organizacion mundial de aduanas OMA
Organizacion mundial de aduanas OMA
Comité andino de asuntos aduaneros
Comité de valoracion en aduanas

5. VALORACION
ADUANERA

4
créditos
(3
tedricos
+1
practico

)

T48
P 32

Administrador de
Empresas y/o
profesional en
negocios
internacionales




Aplica los diferentes
métodos de
valoracién
estableciendo el valor
de las importaciones.

NENEGRN

ASRNRN

NN SRR NENENRN

NN NN NENRN

Comité técnico de valor en aduanas

El valor de aduanas

La evolucién del valor de aduanas
Acuerdo del valor de la OMC
PROCEDIMIENTOS Y TECNICAS
Reglas de valoracion

Procedimiento de comprobacion del valor
Medios para establecer la aceptabilidad del
valor de transaccion

Examen de las circunstancias de la venta
Procedimiento de los valores criterio
Calculos

Las comisiones de venta

El valor comercial

Muestras sin valor comercial

Tasas

Casuistica

METODOS DE VALORACION

Métodos de valoracion de aduanas
Aplicacién de métodos

Método del valor de transaccion. Elementos
Método del valor de mercancias idénticas
Método del valor de mercancias similares
Método del valor del deducido

Método del valor reconstruido

Método del ultimo recurso

PERIODO ACADEMICO IV




6. Seleccionar y Hace uso adecuado de | USO DE ENVASES Y EMBALAJES 6.ENVASES Y 1 P 32 Administrador de
clasificar los envases los envases y v El envase etiquetado, marcado y codificado EMBALAJES crédito (1 Empresas y/o
y embalajes segiin la embalajes requeridos v Definiciones practico) profesional en
necesidad de envio o por las mercancias de v Finalidad del envase y embalaje negocios
recepcion y tipo de exportacion e v Importancia del envase y embalaje internacionales
mercancia en las importacion v Funciones del envase
importaciones y v Funciones del embalaje
exportaciones Evalua los estandares v Sistema de envase primario, secundario y
de calidad de la cadena terciario
de abastecimiento ESTANDARES DE CALIDAD
proponiendo el tipo de v Normatividad
envase y embalaje v' La calidad en la cadena de abastecimiento
aplicado enrelaciéon ala | v El envase y el medio ambiente
manipulacion traslado y v" Materiales degradables
seguridad de las v" Uso de materiales y su desecho
mercancias v" Regulaciones nacionales e internacionales
Determina el tipo y uso aplicables al embalaje y marcado NMF 15
de envase y embalaje v' Usos autorizados
segun el producto para TIPO DE ENVASE Y EMBALAJE
su exportacion o v Exigencias de los embalajes derivados de los
importacion medios de transporte
v" Metodologia para el disefio seleccion del
envase y embalaje apropiado para los
mercados internacionales
v' Tipos de embalaje
v' El embalaje y material de seguridad del
envase
v Sistemas y métodos de Unitarizacion
v Sistemas y métodos de Unitarizacion
v _Sistema de embalaje de diversos productos.
7. Elaborar y definir la Aplica los PROCEDIMIENTO DE 7.COTIZACION 3 Administrador de
propuesta de cotizacion procedimientos COTIZACION INTERNACIONAL créditos ( | T 32 Empresas y/o
de productos y servicios a estandarizados par la v Cotizacion. Elementos 2 P 32 profesional en
comercializar tomando en cotizacion de productos v' Fases de determinacion de una cotizacion tedricos+ negocios
cuenta la politica de la segun las normas internacional 1 practico) internacionales
empresa. vigentes v' Elementos que determinan el costo
Define la estructura de v Determinar los costos y su clasificacion
precios segun las v Informacioén requerida
v" Nombre del vendedor y la direccién

estrategias de fijacion
comercial de la empresa




Elabora propuestas de
cotizacion de productos
y servicios a
comercializar, de
acuerdo a los
procedimientos de la
empresa y normativa
vigente

ANANRN

El nombre del comprador potencial y la
direccion

Referencias del comprador

Precios de los productos por unidad y por
mayoreo

Peso y Dimension de los productos cotizados
Descuentos si es aplicable

Politicas de venta o incoterms usados




Administra las 6rdenes
de compra/venta local o
extranjera, de acuerdo a
los procedimientos y
politicas de la empresa y
normativa nacional e
internacional vigente.

D N N NN
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Términos de pago

Validacién de la cotizacion

Fecha estimada de cuando se exporte el
producto

Fecha estimada de cuando llegue el producto
ESTRUCTURA DE PRECIOS

Partes del precio

Elementos que determinan los precios de
exportacion

Politicas de precios

Estrategias de fijacidon de precios
Calculos

Establecimiento de los precios de exportacion.
PROPUESTAS DE COTIZACION

Tipo de producto

Tipo de cotizacién

Calculo de costos

Estructura de precios internacionales
Cotizaciones de precios internacionales
Cotizaciones diversas

Documento referencial

Presentacién de propuesta
ADMINISTRACION DE LA COMPRA
VENTA

Ciclo de compras — ventas

Condiciones venta y pago

Modalidades de venta

Venta al contado — venta al crédito
Estrategias de ventas

Control de compra — venta

Estrategias de compras

Los términos comerciales Incoterms versiéon
2010




8. Aplicar el sistema Aplica las partidas ARANCELES Y PARTIDAS 8- CLASIFICACION Y 5 T 64 Administrador de
armonizado de arancelarias a las ARANCELARIAS DESIGNACION DE créditos ( | P 32 Empresas y/o
designaciony mercancias tomando en v" Normatividad MERCANCIAS 4 teodricos profesional en
codificacién de cuenta su clasificacién v' El arancel de aduanas en el Peru +1 negocios
mercancias v El arancel aduanero comun practico) internacionales
aplicando los Conoce el sistema v’ Las reglas generales de interpretacion
procedimientos armonizado de v Aplicacion de aranceles
normados. designacion y codificacion v Casuistica

de mercancias. SISTEMA ARMONIZADO
v El sistema armonizado de designacién y
Aplica las reglas y clasificaciéon de mercancias (SA)
procedimientos de v" Nomenclatura combinada y estadistica.
clasificacion arancelaria CLASIFICACION ARANCELARIA
de las mercancias. v' Metodologia para la clasificacion de
mercancias y el uso del arancel
v" Tipos de derechos e informacion arancelaria
vinculante -IAV
v Liquidacién de la deuda tributaria y
clasificacion
9 Determinar y Aplica los procedimientos PROCEDIMIENTOS DE 9-TRANSPORTE Y 4 Administrador de
o . para el transporte interno e TRANSPORTE SEGURO créditos ( | T48 Empresas y/o
gestionar el medio de | jiornacional segun la v Aspectos juridicos en el transporte INTERNACIONAL 3 tedricos | P 32 profesional en
transporte y el tipo de | cantidad, destino, internacional reglas de la Haya — Hamburgo +1 negocios
seguro necesario | seguridad y tipo de cara de v" Importancia en el transporte en la cadena practico) internacionales
para trasladar y | mercaderias. logistica de la realidad nacional e
salvaguardar la _ internacional o
mercaderia de los Elab.qra la documentamon y| v An§I|S|s del re.q.uerlm'lepto
clientes facilitando la gestion necesaria t.o.mando v' Flujo d.el servicio logistico
) en cuenta los requisitos y v Organizacion y estructura del transporte
llegada a sudestinoy | ,rocedimientos de internacional
participa activamente | transporte v Transporte interno
en el planeamiento y v Transporte internacional
resolucion de las | Elige el tipo de transportey | ¥* Transporte de mercancias para exportacion
tareas del equipo | de seguro haciendo uso de v" Procedimientos ] ' N
valorando los | 10s procedimientos v Transporte de mercancias para importacion
administrativos para su v" Procedimientos
aportes  de  cada | ,ochen 'y medios para DOCUMENTACION Y GESTION
miembro S| salvaguardar la mercaderia | ¥* Requerimiento del servicio
estereotipos de | de sus clientes. v' Presupuesto, costos y precios
género , étnicos u v El contrato de transporte (charter party)




otros. Planifica y toma decisiones | v Unitarizacion en el transporte maritimo —
con otras personas y apoya FCL/CL
los resultados, | v Podlizas
independientemente de su TIPO DE TRANSPORTE
identidad sexual, étnica u | v Tipos de carga. Tratamiento
otra variable. v" Modos de transportes y transporte multimodal
v' Transporte aéreo
Forma alianzas y v" Transporte maritimo y
coordina diversas 4 Estructur'a y componente del flete maritimo
experiencias, asumiendo v Caracteristicas de los barcos granelgrps
. v' Oferta y demanda de carga commodities
la responsabilidad de sus v Seguro del transporte internacional
acciones v' Tipos, Caracteristicas
v/ Andlisis de ventajas y desventajas
COMPETENCIAS PARA LA EMPLEABILIDAD INCORPORADAS MEDIANTE UNIDAD DIDACTICA: CULTURA AMBIENTAL
INDICADORES CREDIT
CAPACIDAP.ES DE LOGRO DE CONTENIDOS UNIDAD DIDACTICA oS HORAS PERFIL
(De empleabilidad) LA CAPACIDAD (TPyP) DOCENTE
10. Interactuar con el Comprende la importancia CONCEPTOS AMBIENTALES 10- CULTURA 4 T 48 Administrador de
entorno demostrando de los conceptos v El ambiente como sistema AMBIENTAL créditos (3 | P 32 Empresas y/o
cultura de protecciony | ambientales y conocer las | v Antecedentes generales en materia ambiental teéricos + profesional en
responsabilidad con el herramientas basicas en v’ La crisis ambiental y sus manifestaciones en 1 practico) negocios

medio ambiente.

materia de educacion
ambiental, para habilitar a
los profesionales a pensar
en la dimensién ambiental
en sus practicas
cotidianas.

Contribuye al desarrollo
de la conciencia ambiental
en las practicas
profesionales a partir de la
comprension de la
relaciéon Sociedad
Naturaleza configurando a
tener una sociedad
informada y
comprometida.

D N N N N NN

ANANENENEN

la escala local y regional

La contaminacion ambiental

Concepto de desarrollo sustentable
Importancia

Caracteristicas

Normatividad

Medios técnicos de apoyo al control de la
contaminacion

Herramientas basicas

CONCIENCIA AMBIENTAL EN

LA SOCIEDAD

Problema ambiental y Problematica ambiental
Concepto de educacion ambiental
Antecedentes en educaciéon ambiental
Principios de educacion ambiental

Objetivos de educacion ambiental. Beneficios
y requisitos de la educacion ambiental

internacionales




Herramientas de la educacién ambiental

v Desarrollo de la conciencia de difusién y
buenas practicas en materia ambiental desde
el ambito de trabajo.
INDICADORES
CAPACIDADES DE LOGRO DE UNIDAD CREDIT HORAS PERFIL
(De empleabilidad) LA CAPACIDAD CONTENIDOS DIDACTICA 0S (TPyP) DOCENTE
11. Aplicar técnicas Identifica las etapas y CARACTERISTICAS Y MEJORA 1- 1(1 T32 Administrador de
’ isti i Empresas y/o
creativas para el caracteristicas del EN LOS. !’ROCESQ§ EMPRENDIMIENTO practico) pro%siona?,en
desarrollo del proceso de la ¥v" Innovacion y creatividad !

.. invencion, el disefio, v' La mejora continua nhegocios
emprendimiento y . -, i ) . internacionales
e G innovacion y v Portafolio de oportunidades de negocios
capacidades creatividad v Idea de negocio
emprendedoras Desarrolla v' Plan de mercadeo
empresariales capacidades v/ Cuantificacion del mercadeo

emprendedoras EMPRENDIMIENTO
empresariales v’ Perfil del emprendedor
v/ Competencias emprendedoras
Asume con v' Emprendimiento y comercializacién de una
responsabilidad el innovacién
compromiso ético v’ Técnicas creativas orientadas al desarrollo del
aduanero del sistema emprendimiento
peruano. COMPROMISO ETICO
v Politica aduanera y Etica aduanera del
sistema peruano para coadyuvar a la
disminucion de la criminalidad aduanera
v' El compromiso de la empresa exportadora e
importadora
INDICADORES
CAPACIDADES DE LOGRO DE UNIDAD CREDIT HORAS PERFIL
(De empleabilidad) LA CAPACIDAD CONTENIDOS DIDACTICA os | (TPyP) DOCENTE
12. Conocer e Hace uso de la fonética INGLES BASICO 12-COMUNICACION 2 P 64 édmlnlstrad;)r de
identificar reglas basicas en la 4 Abecedario EN IDIOMA créditos mpresas yio
! yreg EXTRANJERO profesional en

expresiones ligadas

pronunciacion de

v Numeros

(2




al comercio exterior
con un dominio

palabras iniciales en
inglés

Meses
Gramatica

basico Hace uso de los verbos
conjugando
adecuadamente algunas
palabras usadas en el
comercio exterior,
destacando su
pronunciacioén en la
formacion de pequenas
oraciones.

Frases basicas
La oracion
Verbos

El sujeto
Conjugacion
Sustantivos
Sinénimos

RN N N NENENRN

practico
s)

negocios
internacionales

COMPETENCIAS PARA LA EMPLEABILIDAD INCORPORADAS COMO CONTENIDO TRANSVERSAL : TRABAJO COLABORATIVO

CAPACIDADES AFORTALECER INDICADORES DE LOGRO DE LA ESTRATEGIA§ DE HORAS (TP y P)
CAPACIDAD REALIZACION CREDITOS
No9- v' Planifica y toma decisiones con otras | En la UD. TRANSPORTE Y
personas y apoya los resultados, | SEGURO INTERNACIONAL adi
4 créditos
independientemente de su identidad | Semestre IV T 48
sexual, étnica u otra variable. P 32
v' Forma alianzas y coordina diversas v Elaborar Flujogramas de la
experiencias, asumiendo la distribucion fisica
responsabilidad de sus acciones internacional por grupo de
trabajos
COMPETENCIAS PARA LA EMPLEABILIDAD INCORPORADAS COMO CONTENIDO TRANSVERSAL: IGUALDAD DE GENERO
INDICADORES DE LOGRO DE LA ESTRATEGIAS DE
CAPACIDADES A FORTALECER -
CAPACIDAD REALIZACION CREDITOS HORAS (TP y P)




No 4-

v Interactia con sus pares, respetando En la UD. DESPACHO ADUANERO 2 créditos
ideas, promoviendo los valores éticos | 1I P 64
Semestre lli
v Planifica tiempo recursos y otros para
la solucion de problemas de manera | , Desarrolla los procesos de
realista y en condiciones de igualdad exportacion e importacion
respetando y promoviendo de
manera realista y en condiciones
de igualdad.
EXPERIENCIAS FORMATIVAS EN SITUACIONES REALES DE TRABAJO CAPACIDADES A FORTALECER
CAPACIDADES A FORTALECER ESTRATEGIAS DE REALIZACION CREDITOS HORAS (P)
P 128

Se fortaleceran las capacidades01,02,04 y 05
(periodo académico Ill) — 07,08,009 y 10 (periodo
académico V)

OBJETIVO: Fortalecer las capacidades de
coordinacién de las operaciones caracterizado en el
Jefe de Operaciones de una agencia de aduanas.

PRODUCTO: Determina los costos logisticos de las
operaciones aplicando el valor de aduanas,
cotizacion y la clasificacion arancelaria de las
mercancias con sentido ético

Estas actividades estan ligadas a las acciones que
realiza un jefe de operaciones ubicado en el mando
medio de la organizacion aduanera quien debe
cumplir funciones netamente operativas
supervisando los procesos de despacho, transporte,
recepcion y desaduanaje de mercancias.

Debe realizar inicialmente el acompafamiento al
Jefe de Operaciones (de la agencia donde realiza
sus EFSRT) observando minuciosamente el
desempefio operativo en las acciones de
exportacion e importacion, destacando las
actividades y responsabilidades propias de su
cargo

v" Debe realizar un plan de accién y atencién a las
operaciones que se realizan en una exportacion e

importacién detallando la actividad, objetivos,
recursos, tiempo, etc. Ademas, de la
responsabilidad como empresa ante el cuidado
del medio ambiente

4( 4 practicos)




v" Debe determinar que procedimientos logisticos
se deben poner en accion segun la necesidad de
las operaciones y servicio al cliente prestado

v" Determina los costos logisticos, el valor de
aduana y la clasificacion arancelaria

v" Determinar el medio de transporte de acuerdo al
tipo de carga, destino, costos

v" Debe saber interpretar y ejecutar el plan
operativo en las artes que le correspondan

v" Al finalizar debe emitir un informe claro y
contundente sobre las acciones que realiza un
jefe de operaciones analizando todos los
procedimientos y la normatividad aplicada
ademas, del Plan de Accidn para la realizacién de
las operaciones como responsable operativo.

NECESIDADES PEDAGOGICAS DE EQUIPAMIENTO Y AMBIENTES DE APRENDIZAJE:

v

v
v
v
v

Las EFSRT se deben realizar en una agencia de aduanas o empresas exportadoras o importadoras

Plan de accién para las EFSRT determinando las estrategias y la calendarizacion tomando en cuenta las posibilidades de la empresa.

Suscribir convenios con agencias o empresas exportadoras e importadoras

Coordinar procedimiento de control y seguimiento de las EFSRT

Asignar docente para el seguimiento. El docente debe ser de la especialidad de administracion de negocios o administrador de negocios internacionales.

PERIODO: realizar las EFSRT al concluir el Médulo




